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RESUMEN 

Ingeniero Civil Industrial (UNAP) con Maestría en Dirección Financiera (UDP) y titulado de Maestría 

en Planificación y Dirección Tributaría (Universidad Mayor). Experiencia relevante en 

Administración, Finanzas, Abastecimiento, Licitaciones y Ventas. Desarrolla con habilidad el 

liderazgo y motivación de otros, con alta orientación hacia el logro y análisis de datos. Ingles 

Intermedio. 

EXPERIENCIA LABORAL 

 

 

FLSmidth S.A Octubre 2019 al presente 
 

FL Smidth & Co. A/S es un grupo multinacional dedicado la fabricación de equipamiento para 

plantas cementeras y mineras. 

Comprador Activador de Proyectos 

Responsable de la generación de compras y activación para el área de proyectos por los proyectos 

Port & Pipe Conveyor QB Fase II, Bag Mills QB Fase II y Espezadores SQM, además asumo la 

reportabilidad del área de abastecimiento realizando consolidación de información desde sistema 

EPICOR para soportar informes del área de PM.  

- Administración, modificación y activación órdenes de compra desde la MR hasta el cierre.  

- Creación de tablas para reportabilidad por líneas de OC controlando: Revenues, SIFOT por 

proveedor y total de las OC emitidas en Chile.  

- Establecimiento de estrategia para controlar desviación de entregas de proveedor para 

Proyectos y Aftermarket 

- Creación y vinculación de tablas para lograr reportabilidad al área de PM en las tablas: 

Purchase Report, Activación, Recepción y Logística dando visibilidad completa desde la 

creación (Order date) hasta la entrega (Good receipt).  

- Recepción en EPICOR de líneas asociadas a cumplimiento del incoterm. 

- Coordinación con Ingeniería y QA para la validación y liberación de suministros tanto 

nacionales como internacionales. 
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Grúas ByC Service Ltda. Diciembre 2015 a Octubre 2019 
 

Empresa con foco en el arriendo de maquinaría y movimiento de carga por carretera especializada 

en servicios de arriendo de grúas de alto tonelaje y transporte de maquinaría y carga 

sobredimensionada. 

Gerente de Finanzas y Abastecimiento 

Responsable del área financiera y administrativa de la empresa con foco en crédito y cobranza, 

financiamiento, tesorería, abastecimiento y negociación de contratos, reportando jerárquicamente 

al Gerente General y Dueño de la Empresa.  

- Supervisión y control del departamento contable. 

- Supervisión y control del departamento de tesorería. 

- Supervisión del departamento de abastecimiento.  

- Administración de los recursos financieros y responsable de buscar financiamientos tanto 

bancarios como fuera de esta.  

- Puesta en marcha y ejecución del departamento de control de gestión para su posterior 

supervisión y direccionamiento.  

- Responsable de la revisión y control de los impuestos de 7 empresas funcionando como 

relacionadas.  

- Negociación con proveedores bancarios y no bancarios:  financiamientos corto plazo, 

factoring, leasing, leaseback, hipotecarios, capital de trabajo entre otros.  

- Lidere adjudicación de licitaciones por más de 2.500MM en faenas como Quebrada Blanca, 

Antucoya, Collahuasi entre otras.  

- Compra de software para implementación de ERP y puesta en marcha en la organización en 

los módulos de RRHH, Contabilidad, Tesorería, Ventas, Compras, Activos Fijos, Proveedores 

e Inventario y Facturación. 

-  

Grúas ByC Service Ltda. Junio 2013 a Diciembre 2015 
 

Jefe de Abastecimiento 

Responsable del área de abastecimiento para a cargo de negociación con proveedores, correcta 

ejecución de los procesos y todos los documentos relacionados al departamento: órdenes de 

compra, requisiciones, revisión de EP proveedores y comprobantes de tesorería. 

- Creación de procedimientos y protocolos para el departamento de abastecimiento que se 

adecuen en primera instancia a la cultura empresarial para poder establecer la puesta en 

marcha para luego mejorar y robustecer procesos. 

- Elaboración de los requerimientos, órdenes de compra y de servicios de acuerdo con 

solicitudes del área usuaria. 

- Elaboración y análisis de cuadros comparativos tanto de servicios como compra de 

materiales, herramientas e insumos varios. 

 



Tecnología en Minería e Industria 2011 al 2013 
 

Empresa dedicada a la venta de herramientas y administración de pañoles y bodegas, presente 

desde la I a la VI Región en la industria minera del país. 

Ingeniero de Proyectos y Desarrollo de Nuevos Negocios 

Responsable de la preparación y presentación de licitaciones, análisis y control de gestión, 

ingeniero a cargo de evaluación de proyectos y administrador de contrato para la implementación 

efectiva de pañoles con tecnología RFID, reportando directamente a la Gerencia de Finanzas y 

Comercial.  

- Lideré y logré coordinar un equipo multidisciplinario para la eficiente presentación de 4 

propuestas comerciales obteniendo un 100% de efectividad en la consecución de contratos 

- Implementación de un pañol inteligente con tecnología RFID podemos incidir positivamente 

en la disponibilidad de la flota que administra llegando a un 5% de aumento respecto a un 

pañol tradicional 

- Realicé una auditoria de costos para separar unidades de negocios y a su vez estas en 

centros de costos creando metodologías de asignación de costos fijos, lo que entrego un 

panorama al descentralizar en la cual se escondían contratos que perdían dinero y eran 

subsidiados por los nuevos contratos, esto concluyo en la separación de algunos ejecutivos 

y la contratación de un servicio de auditoría integral para rediseñar proceso, RRHH y la 

contabilidad de la empresa. 

LFI LTDA. 2011 al 2013 
 
Consultora de proyectos de Tecnología de la Información e Internet, trabaja con clientes en Chile, 
España, Ecuador y México 
 
Jefe de Proyectos 

Responsable del diseño e implementación de estrategias de marketing digital (SEO insite y offsite), 

pre y pos-venta de proyectos de posicionamiento digital, reportando directamente al Gerente 

General 

- Planifique, organice y ejecute una estrategia digital con 3 personas a mi cargo con el 

objetivo de asociar el concepto "Business School" a la marca Ipade logrando el gran desafío 

de situarnos sobre Harvard en Google.com.mx 

- Participe en la presentación de la propuesta comercial para la reestructuración del portal 

"This is Chile" de la Fundación Imagen de Chile y selección de cada uno de los conceptos 

claves para las 5 secciones del portal, los conceptos analizados fueron implementados y 

empleados para la campaña de marketing digital a nivel nacional e internacional. 

- Analicé y coordiné y los conceptos para establecer la asociación de marca a cada uno de los 

conceptos a los cuales se asocia la marca hoy en día bajo posicionamiento digital orgánico. 

 

 

 



FORMACIÓN ACADEMICA 

Magíster en Dirección y Planificación Tributaría 
UNIVERSIDAD MAYOR 
 

2018 

Magíster en Finanzas 
UNIVERSIDAD DIEGO PORTALES 
 

2012 

Máster en Dirección Financiera y Contable de la Empresa (MDF) 
UNIVERSIDAD POMPEU FABRA 
 

2012 

Ingeniero Civil Industrial 
UNIVERSIDAD ARTURO PRAT 

2009 
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